
Cистема управления закупками 

и ценообразованием 
с технологией AI



1,7 трлн ₽/год

Высокие 
операционные 

издержки

Причины финансовых потерь крупного бизнеса при закупках

Потенциальные потери 

Отсутствие 
управления 

рисками

Низкая 
конкуренция

3% потерь от бюджета 

корпоративных закупок в РФ

Человеческий 
фактор

* 3% потерь от бюджета корпоративных закупок в 

РФ в размере 55 трлн. руб. согласно данным 

Минэкономразвития
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01 02 03

Модуль сбора и 
аналитики цен

Модуль SRM
(управление взаимодействием с 

поставщиками)

Модуль 
прогнозирования

x5 Ускорение
сбора и анализа 
цен

Прозрачное 
ценообразование

Увеличение 
конкуренции

Управление 
цепочками 
поставок

Оптимизация 
стоимости 
закупаемых ТМЦ

Снижение 
рисков поставок

ЦеновикPRO SaaS система для управления закупками и ценообразованием 

ERP система для закупок

Аналоги: SAP Ariba, SAP SRM, Oracle E-Business Suite 



2 ТЭК

1 Металлургия

2 девелопера

Совместное решение
ЦеновикPRO + ТеДо

РОСТЕХНАДЗОР

Наши клиенты по 3-м продуктам

Pipiline: 

Модуль сбора и 
аналитики цен Модуль SRM

Сегодня наши целевые клиенты  – компании с выручкой от 2 млрд. руб./год с высокой 

долей закупок в структуре себестоимости, которые хотят повысить эффективность закупок 

и экономить бюджет



Импорт смет в систему Морфологический 

поиск

Автоматический сбор цен по каждой 

ТМЦ в режиме реального времени

4 источника ценовой информации

СОБСТВЕННЫЙ B2B 
МАРКЕТПЛЕЙС 

ИСПОЛНЕННЫЕ 
КОНТРАКТЫ

> 36 млн. 
предложений

ЗАПРОС КППОСТАВЩИКИ РОЗНИЧНЫХ 
МАРКЕТПЛЕЙСОВ 

Модуль сбора и аналитики цен. Возможности решения

> 285 млн. 
предложений

> 2 млн. 
предложений

> 450 тыс. 
поставщиков
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Настройка выдачи цен

Формирование средней цены
по заданным параметрам

Настройка периодичности
обновления 

Импорт/экспорт данных
между разделами каталога и 
сторонними системами 

Модуль сбора и аналитики цен. Пользовательский интерфейс  



Мониторинг реальных рыночных цен Сравнение и анализ расхождений цен

Ситуационный контроль исполнения смет 
на каждом этапеВыгрузка аналитических отчетов

Модуль сбора и аналитики цен. Сравнение сметных и рыночных цен



Скорость 

внедрения
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Источники данных

Стоимость 

внедрения

Технологии

Спарк Маркетинг, 
Контур.Закупки

In-house решения
на базе
SAP, Oracle

Сервисы по 
автоматизации 
закупок:
Seldon, 
EconomExpert

RPA, AI, 

Marketplaces, Feeds, 
EDRMS, API

Госзакупки, Запрос 
ТКП, Маркетплейс, 

публичные 
офферты

От 1 000 USD

От 3 дней

Госзакупки

От 1 000 USD

От 3 дней

Внутренние

От 200 000 USD

От 3 месяцев

От 1 000 USD

От 5 дней

Парсинг API, Marketplace, 
Feeds

Ключевое отличие Только госзакупки
Сворачивание 

деятельности в РФ

Самое большое 
количество 

источников цен 
Только госзакупки

Парсинг

Госзакупки

Модуль сбора и аналитики цен. Конкуренты
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Единая платформа для 

взаимодействия с 

поставщиками 

▪ 450 тыс. Поставщиков  из 

ЕИС

▪ >1100 Поставщиков из 

внутреннего Маркетплейса

▪ 26 тыс. Интернет-магазинов

Самая большая база 

Поставщиков в России

Универсальный 

инструмент для работы в 

условиях многозадачности

Модуль SRM. Преимущества системы

▪ Автоматизация всех 

коммуникационных 

процессов

▪ Структурированная база 

поставщиков

▪ Автоматический сбор 

данных о благонадёжности

▪ Быстрая адаптация и 

обучение сотрудников

▪ Истории взаимодействия с 

поставщиками

▪ Снижение требований к 

специалистам
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Сбор потребности
Поиск 

поставщиков
Получение 

информации
Проведение 

закупки
Определение 
победителя

Заключение 
контракта

Каталог ТМЦ и 
услуг

Формирование и 
согласование 

заявок

Автоматическое 
определение 

бюджета закупки

Поиск, анализ и 
аккредитация 
поставщиков

Категорирование и 
сегментирование 

поставщиков

Каталог 
поставщиков

Роботизация 
коммуникационных 

процессов

Генерация 
технического задания 

для запроса ТКП

Получение 
информации в 

стандартизированном 
виде

Запрос ТКП, 
приглашение на 

участие в закупке

Определение типа 
закупки и 

согласование 
бюджета

Быстрые закупки-
онлайн магазин, 
аукцион, конкурс

Автоматическая 
генерация 

закупочной 
документации

Приглашение 
поставщика на ЭТП

Собственная ЭТП

Оценка результата 
закупочной 
процедуры

Формирование 
итогового 
протокола

Автоматизация 
процесса 

голосования

Согласование и 
подписание 

договора по ЭЦП

Ведение реестра 
договоров

Единая среда для всех процессов взаимодействия с Поставщиками



Модуль SRM. Пользовательский интерфейс  



Встроенный 

маркетплейс

Каталог 

поставщиков

Аналитика цен и 

поставщиков

E1-ЗакупкиOTC
I-tenders
(Фогсофт)

+

+

+

-

-

Только 
поставщики - -

Модуль SRM. Конкуренты 

На основе 
битрикс, on-

premise

На основе 1с, 
on-premise

Собственная 
платформа, 
только on-

premise, 

Собственная 
платформа, 

SaaS/on-premise

Скорость 

внедрения

In-house 
Решения на SAP, 
Oracle

От 10 дней От 15 дней От 20 днейОт 30 дней

Работа с 

поставщиками 

на платформе

Масштаби-

руемость

+

+ - +

- - +

От 3 месяцев

SaaS/on-premise

+ - - - +
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Определение рисков и угроз 

Предиктивная АНАЛИТИКА трендов и оценка  
влияния факторов на цену ТМЦ

СТРАТЕГИЯ реагирования: управление рисками поставок и 
оптимальное управление товарными запасами

Модуль прогнозирования. Как это работает?

Раскладка товарных групп
на цепочки поставок

Настройка и обучение 
системы в соответствии с 
методологией
Подключение источников 
новостей

01

02

03

04

05

Определение факторов

затрат

06

07

Разработка МЕТОДОЛОГИИ

Настройка AI-МОДУЛЯ
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Модуль прогнозирования. Преимущества

Отраслевые 

ресурсы
--

Аналитические 

агентства 

Собственные 

аналитики

Ограниченный охват в 

ручном режиме

Анализ и 

прогнозирование вручную 

– медленно

Субъективная

интерпретация фактов

В основном по сырью и 

макроэкономике

Обзоры выходят 

эпизодически

Без учета специфики

конкретного предприятия

В сотни раз больше 

источников

Прогноз цены 

в реальном времени

Персональный прогноз и 

стратегия его 

применения

Технологии 
Доверия

1. Объём 

информации

2. Скорость

3. Ключевое 
отличие
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Михаил 
Дружинин

founder

Более 15 лет в бизнесе в 
сфере IT, госзаказа, 

финансов.

Соавтор профстандарта: 
специалист анализу и 
прогнозированию цен

COO

Роман 
Варибрус

co-founder

Более 10 лет в 

бизнесе в 

финансовом секторе

Дмитрий 
Ярмоленко

co-founder

Работа на высших 

руководящих 

позициях более 15 лет 

(ГК МГСН, ГК Автомир)

Олег 
Куликовский

co-founder

Опыт 15 разработки и 

ведения IT-бизнеса в 

международных 

проектах: Benequire, 

3klik.ru, ASAP

Сергей 
Цепелев

co-founder

Работа над 

проектами МГРС, 

3klik.ru, 

маркетплейсы, и т.д.

CEO CBDO CIO CTO

Методологическая поддержка: 

А.В. Кочергин - ктн заведующий кафедрой «Ценообразование» МИРЭА (РТУ)

И.П. Корнеев - ктн научный сотрудник РЭУ им. Плеханова и РАНХиГС (Президентская программа)

Общее число членов команды12

Команда



Доверие экспертного сообщества
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ТОП-25 проектов 

акселератора SBER500 в 

2021 году среди 1800 

технологических проектов 

Август 2022

Резиденты Сколково

Финалист конкурса 

проектов для горнорудной 

отрасли MineTech, 2-е 

место в своей категории

Декабрь 2021

финалист конкурса 

инновационных проектов 

строительной отрасли

Декабрь 2021
вошли в число 
6 финалистов российско-
французского 
акселератора Winno

Июль 2022
ТОП-15 среди 580 стартапов в 

отборе PwC Venture Hub. 

Запустили совместный 

продукт для прогнозирования

Госрегистрация программы для ЭВМ №2019619356 от 16.07.2019 

Реестр отечественного ПО, госномер 6072



Роман Варибрус

COO

+7 965 164 98 88

rv@cenovik.pro

Михаил Дружинин

CEO

+7 903 289 52 06

md@cenovik.pro

Спасибо за внимание!

mailto:yar@cenovik.pro
mailto:md@cenovik.pro

